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Coémo Presentar Licitaciones, (90 horas)

Unidad 1: Introduccién a las licitaciones publicas (10 horas)
1. ¢ Qué son las licitaciones publicas?

- Definicién y objetivos.
- Tipos de contratos publicos: obras, servicios, suministros, concesiones.

2. Normativa en la contratacién publica:

- Ley de Contratos del Sector Publico (LCSP).
- Legislacion europea y nacional aplicable.

3. Principios de la contratacion publica:

- Publicidad, igualdad, transparencia y libre competencia.

Unidad 2: Identificacion de oportunidades de licitaciéon (15 horas)
1. Plataformas de contratacién publica:

- Plataforma de Contratacion del Sector Publico (PLACSP).
- Plataformas autonémicas y locales.

2. Herramientas de busqueda de oportunidades:
- Palabras clave, filtros y alertas.
3. Analisis inicial de pliegos:

- Pliego de clausulas administrativas.
- Pliego de prescripciones técnicas.

Unidad 3: Preparacién de la oferta administrativa (15 horas)
1. Documentacién administrativa requerida:

- Registro en el ROLECE.

- Declaracién responsable (DEUC).

- Solvencia técnica y economica.

2. Certificados y requisitos:

- Certificados de estar al corriente de pago con la Seguridad Social y Hacienda.
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- Certificaciones de calidad ISO, UNE.
3. Redaccion de la oferta administrativa:

- Aspectos formales y recomendaciones.

Unidad 4: Preparacion de la oferta técnica (20 horas)
1. Contenidos de la oferta técnica:

- Descripcion técnica del servicio o producto.

- Metodologia de trabajo.

- Cronograma y plan de ejecucion.

2. Elaboracién de propuestas innovadoras:

- Diferenciacién y valor ahadido.
- Incorporacién de criterios sociales y medioambientales.

3. Presentacion de la oferta técnica:

- Disenfo, estructura y formatos recomendados.

Unidad 5: Preparacion de la oferta econémica (10 horas)
1. Aspectos clave de la oferta econdémica:

- Calculo de costes directos e indirectos.
- Analisis de precios de mercado y competitividad.

2. Preparacion del desglose econdmico:
- Formatos y plantillas recomendadas.
3. Criterios de adjudicacion econdémica:

- Evaluacion de las ofertas mas ventajosas.

Unidad 6: Presentacion y defensa de la propuesta (10 horas)
1. Herramientas digitales para la presentacion:

- Uso de plataformas electronicas.

(Camara
Sevilla
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Certificados digitales y firma electrénica.
2. Simulacion de presentacion de propuestas:
- Simulacién en un entorno virtual.

3. Resolucién de dudas y aclaraciones en procesos de licitacion.

Unidad 7: Evaluaciéon y mejora continua (10 horas)
1. Analisis de resultados de las licitaciones:
- Interpretacién de informes de evaluacion.
2. Retroalimentacion para futuras licitaciones:
- lIdentificacion de puntos fuertes y areas de mejora.

3. Estrategias para aumentar la competitividad en licitaciones futuras.



